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A7.4 Формирование платежного бюджета 
 

Владелец процесса 

 Главный бухгалтер (Бухгалтерия)   

Исполнители процесса 

Субъекты, выполняющие процесс: 

 Бухгалтерия   

Результат выполнения: сформированный платежный бюджет 

Нормативно-методическая и плановая документация 

 Договор 

 Стратегия развития 

Входы процесса 

№ Вход Объекты 

Поступает от 

Исполнитель Процесс/Внешняя среда 

1. Бюджет доходов и расходов Бюджет доходов и расходов Бухгалтерия A7.1 Формирование бюджета 
доходов и расходов 

2. Прогноз доходов  Бухгалтерия A7.2 Контроль доходов 

3. Финансовая отчетность для 
формирования платежного бюджета 

Платежное поручение Бухгалтерия A7.5 Осуществление платежей 

Выходы процесса 

№ Выход Объекты 

Передается 

Получатель Процесс/Внешняя среда 

1. Вложенный капитал Деньги Бухгалтерия A7.5 Осуществление платежей 

2. Заемные средства Деньги Бухгалтерия A7.5 Осуществление платежей 

3. Платежный бюджет Платежный бюджет Отдел продаж A2.1 Привлечение клиентов 

Отдел кадров A3 Воспроизводство персонала 

Команда проекта A4.2.3.1 Выбор субподрядчика 



 

A7.4 Формирование платежного бюджета Страница 2 из 2 

 

№ Выход Объекты 

Передается 

Получатель Процесс/Внешняя среда 

Начальник инженерно-технического 
отдела 

A5.1 Планирование потребности в 
покупке инструментов 

Инженерно-технический отдел A5.2 Выполнение ремонтно-
восстановительных работ 

Инженерно-технический отдел A5.3 Поверка и калибровка 
инструмента 

Начальник отдела снабжения A6.1 Планирование закупок 

Бухгалтерия A7.5 Осуществление платежей 

Управление процесса 

№ Вход Объекты 

Поступает от 

Исполнитель Процесс/Внешняя среда 

1. Договор на поставку Договор Менеджер по снабжению A6.3 Заключение договора на 
поставку 

2. Договор на реализацию проекта Договор Менеджер по продажам A2.3 Формирование и заключение 
договора с клиентом 

3. Обязательства перед субподрядчиком Договор Руководитель проекта A4.2.3.2 Заключение договора 
субподряда 

4. Стратегия развития Стратегия развития Начальник отдела продаж A1.3 Разработка долгосрочного 
плана развития 

  


